ntil #2 AUTODESK

Wir suchen Verstarkung fur unser Team:
Key Account Manager (CAD/PDM) (/w4 A e

In den Regionen NWR, Sachsen und Mittel-/Oberfranken

Die NTI Gruppe ist Europas gropter Autodesk-Partner und fiihrender Anbieter von digitalen Lésungen fiir die Bau-, Design- und Fertigungs-
industrie. Wir decken die Bedirfnisse zahlreicher Unternehmen nach CAD, CAM, GIS, Datenmanagement und BIM ab - von der Beratung und
Bedarfsanalyse Gber Hard- und Software bis hin zu Schulung, Wartung und Support. Die NTI Gruppe verfligt iber Niederlassungen in Brasilien,
Danemark, Finnland, Frankreich, Grofbritannien, Island, Italien, Irland, Norwegen, Schweden, Spanien, den Niederlanden und Deutschland.

In Deutschland sind wir ein starkes Team, dass aus liber 100 Fachleuten besteht und meistern taglich spannende Herausforderungen mit
unseren innovativen Losungen. Werden auch Sie Bestandteil unserer gro3en Familie!

lhre Aufgaben: lhr Profil:

. Neukundenakquise . Mehrjahrige Berufserfahrung im B2B-Vertrieb

. Beratung zu unseren Produkten und Dienstleistungen . Leidenschaft fir den Vertrieb

. Positionierung von bereichsibergreifenden Lésungen, Add- . Erfahrungen im Autodesk-Umfeld (CAD / PDM / PLM / CAM)
On Produkten insbesondere Prozess relevante Leistungen sind von Vorteil

wie Analysen und Workshops
e  Analytische Fahigkeiten und strategische Denkweise, um

. Betreuung und strategische Kundenentwicklung inkl. Kunden nachhaltig zu betreuen

umfassender Kundenbetreuung fiir die Key Accounts L .
. Hohe Kundenorientierung, Teamfahigkeit und Freude daran,

e Identifizierung der Kundenbedirfnisse, resultierende gemeinsam mit anderen erfolgreich zu sein

Angebote erstellen, nachfassen und Auftrége abschliefen o Exzellente Sprachkenntnisse in Deutsch und Englisch

. Ausarbeitung von individuellen Lésungskonzepten in

. Kommunikationsstarke, Kreativitat und Verhandlungsgeschick
Zusammenarbeit mit unseren erfahrenen Consultants

in einer internationalen Matrixorganisation

e  Verantwortlichkeit in der Projektumsetzung & -koordination

. Sicherstellung einer hohen Kundenzufriedenheit und
langfristigen Kundenbeziehungen, Kunden zu Referenzen
ausbauen

e  Unterstltzung bei Marketingaktivitdten und Events

Wir bieten Ihnen ein angenehmes und offenes Arbeitsklima an und Sie werden Teil eines qualifizierten, motivierten und dynamischen
Teams. Unsere besonderen Arbeitgeberleistungen sorgen dafiir, dass sich Ihr Einsatz bei NTI Deutschland lohnt. Wir formen |hre
individuelle Karriere und bieten Personalentwicklung mit System in Ihrer Experten-, Projektleiter- oder Fiihrungskarriere. Fiir unseren
Erfolg gestalten wir uns gemeinsam das richtige Arbeitsumfeld. Vertrauen zeigen wir, indem wir uns gegenseitig grof3e Freirdume in der
taglichen Arbeit geben. Fairness bedeutet bei NTI Deutschland, dass der Unternehmenserfolg mit der erfolgreichen beruflichen und
personlichen Entwicklung einhergehen muss. Und Wertschatzung heift bei NTI Deutschland, dass sich Einsatz auch in besonderen
Arbeitgeberleistungen auszahlt.

Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung! Bitte senden Sie uns lhre vollstéandigen

Bewerbungsunterlagen mit Gehaltsvorstellung und friihestmdéglichem Eintrittstermin
als PDF an Herrn Heiko Schonefeld.
personal-de@nti-group.com




