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Standardisering

 Hvorfor?
 Salg
 Udvikling og konstruktion
 Produktion

Salg Konstruktion Produktion



Tilbudspriser
med konfigurator

Tilbudspriser
uden konfigurator

For lav pris = 
tab af profit

For høj pris =
tab af ordrer

Korrekt pris

Fordele ved salg

 Hurtig og præcis tilbudsfase
 Begrænset udvalg
 Kunden vejledes og præges
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Fordele ved udvikling og konstruktion

 Realistisk oplæg fra sælgeren
 Dokumentation med høj kvalitet og mindre vedligehold
 Ensartet produktionsforberedelse 
Mere tid til udvikling og værdiskabelse



Fordele ved produktion

 Ensartet produktionsgrundlag
Optimeret tid og kvalitet
Mere tid til nye varianter



Hvordan griber vi det an?

 Simplificering og modularisering
 Salg / Markedsføring
 Produktet
 Fremstilling

 Hvornår?
Traditionelt Modulær tilgang

Kopierede / tilrettede tegninger Kvalitetssikrede standard tegninger
Stort lager med stort behov for tilretning Mindre lager med færdige produkter
Mange tegninger med risiko for fejl, der kopieres videre Færre tegninger med mindre vedligehold



Konfigurering - Forudsætninger

 CTO, Configure to Order
 ETO, Engineer to Order
 Kendt koncept
 Varianter, ikke produktudvikling

 Veldefineret regelsæt
 ”Nogle gange måske”, ”sådan cirka”
 ”Større end”, ”Mindre end”, ”Lig med” 

 Samme input = Samme output



Værdien ved konfigurering
 Frigørelse af ressourcer til værdiskabelse
 Forankring af viden fra virksomheden til konfiguratoren
 Hurtig opstart af nye medarbejdere
 Kvalitetssikring, gentagelsesnøjagtighed i stedet for "genbrug af noget lignende"
 Hurtigere gennemløb i salg, konstruktion og produktion
 Hurtigere og mere præcis tilbudsgivning
 Styr salget/sælgeren
 Sikker håndtering af stigende antal varianter
 Øget konkurrenceevne



Konfigurering lokalt eller i skyen

 Lokalt
 Inventorbruger
 Inventorlicens
 Muligt at arbejde videre på detaljer

 I skyen 
 Konfigurering på farten (På mobil, tablet, pc, osv)
 Kan bruges uden kendskab til Inventor
 Arbejder kun indenfor opsatte rammer



Konfigurering lokalt



Konfigurering i skyen: NTI Configurator



Konfigurering i skyen: NTI Configurator



Konfigurering i skyen: NTI Configurator





Output

 Visualisering på f.eks. hjemmeside
 3D formater
 2D formater
 BOM
Word
 Excel



Implementering

Test - Output
Test output som BOM, 

tegninger, 
dokumentation, etc.

Upload til NTI 
Configurator og test af

funktionalitet
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Produkt / Proces
Vi sikrer os at produkter
og processer egner sig til

NTI Configurator

05

Drift - Træning
Benyt NTI Configurator, 

med eller uden adgang
på hjemmeside

Upload - Test

Produktvurdering Inventor NTI Configurator

Opbygning af
model

Gennemgang eller
opbygning af Inventor 

model, regler og
betingelser



NTI Configurator - Integration API

ERP
Inventor

Web
osv.

Adgangsgodkendelse

Modeller

Konfigurationer

Brugere

Eksisterende bruger

Nye bruger

Læse info om model, billeder, 
osv.

Læse info om konfiguration

Oprette ny konfiguration

Downloade konfiguration

Uploade konfiguration

Læse fra bruger

Opdatere bruger



Kundecase – FJERO A/S

 Begrænset adgang via hjemmeside
 Kontrol over hvem der har adgang
 Egen statistik
 Information til salg



Kundecase – FJERO A/S

 5 konfiguratorer opdelt i typer
 Egen CAD model
 Eget excel ark med 

geometrisk data
 Custom form med egne 

beregninger



Kundecase – FJERO A/S

 Informativ tekst
Manuelle input med faste grænser
Manuelle input med beregnede grænser
 Lister
 Read-only felter med værdier baseret 

på input



Kundecase – FJERO A/S

Output
 Tegning bygget op vha. iLogic



Kundecase – FJERO A/S

Output
 Tegning bygget op vha. iLogic
 STEP-fil



Kundecase – FJERO A/S

Output
 Tegning bygget op vha. iLogic
 STEP-fil
 PDF



Kundecase – FJERO A/S

Output
 Tegning bygget op vha. iLogic
 STEP-fil
 PDF
 Kurve fra Excel med beregninger



Kundecase – Bredal A/S



27

Database

NTI Automation NTI Item Export

BC Utillities
• Naveksa CADConnect
• Fellowmind Add-in

Tilbudsgivning
Varianthåndtering
Oprettelse af konfigurerbare modeller
Metadata
Stykliste informationer
Varenummerudtræk

ID Time User CfgId XML Item Number

1 dd.mm U17 478 <..> 2319

2          dd.mm U47 231 <..> 4711

Tilbud



Kundecase – Bredal A/S

 Tom part med iLogic

Placeholder



Kundecase – Bredal A/S

 Tom part med iLogic
 Excel med varianter Placeholder



Kundecase – Bredal A/S

 Tom part med iLogic
 Excel med varianter
 Brugerflade defineres

Placeholder



Kundecase – Bredal A/S

 Tom part med iLogic
 Excel med varianter
 Brugerflade defineres
 Varianter findes

eller skabes

Placeholder



Kundecase – Bredal A/S

 Tom part med iLogic
 Excel med varianter
 Brugerflade defineres
 Varianter findes

eller skabes
 Færdig samling



NTI Configurator
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