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OPERATE

BYGGERIET: DEN MEST
SAMARBEJDENDE OG MEST
FRAGMENTEREDE INDUSTRI I
VERDEN…



Autodesk Construction Cloud

Ejer

Driftsherre

Arkitekt/Design Team

Hovedentreprenør

Ingeniør

Underleverandør Beregner

Projektleder

SAMLENDE PROJEKTSTRUKTUR



ÉT SAMLET LANDSKAB

Stærker bindinger mellem implicerede aktører

Automatiserede integrationer

Minimere tab af informationer mellem aktører

Sikre dokumentation

Bedre deling af informationer mellem teams

Tage data i brug med det samme

NTI FM

NTI BIDCO

NTI PM

Autodesk 
Construction 

Cloud
NTI for Bygherre



LET’S START 
WITH THE MAN 
IN THE MIRROR



HØRT I BRANCHEN

“Toiletterne er efter ombygningen mærke x. 

I driften ved vi at det tager mindst dobbelt så

lang tid at udskifte udløbsventil på den type”



HØRT I BRANCHEN

“Vores udearealer er blevet lavet om.

Nu er stierne 90 cm bredde, og derfor skal vores

næsten nye 110 cm “Park Ranger” udskiftes”



DEN DIGITALE BYGGEPROCES

▪ Bygherrer skal spiller en aktiv rolle i at stille krav og lede ambitionerne om digitalisering i 
deres projekter for at gevinsterne ved digitalisering realiseres.

▪ .. [byggeriets aktører, red.] skal sætte mere fokus på databehov samt processerne og 
samarbejdet rundt om teknologien for at realisere de fulde potentialer af digitalisering 
i byggebranchen.

Værdibygs publicering om belysning om byggeprocessen og digitalisering

▪ Mangel på sammenhæng og integration på tværs af værdikæden

▪ Udfordringer med samarbejde og deling af information og data 

▪ For lidt fokus på hvilke data, der er vigtige for hhv. projektets parter, driften og bygherren 

Behov

Barrierer



EKSEMPLER PÅ JERES MÅLSÆTNINGER

• At tidsplanen overholdes

• At minimere de samlede omkostninger I 

bygningens levetid

• At byggeriet skaber langsigtet værdi for 

beboerer og lokalsamfundet

• At minimere bygningens energiforbrug

• Muligvis, men for at undgå dagbøder

• Fokus på egne omkostninger til

opførelsen

• Skabe her og nu værdi for virksomheden

• n/a

… OG ENTREPRENØRENS



KRAV – MEN HVORNÅR?

Så tidligt som muligt, og før antallet af aktører stiger 
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KRAV – ET EKSEMPEL

Hvad: At undgå tab af viden i projektet

Hvorfor: Undgå at skulle bruge tid eller økonomi på at 

oparbejde den samme oplysning flere gange

Hvordan: Fælles samarbejdsplatform



AUTODESK CONSTRUCTION CLOUD

▪ Tegnings- og modelarkiv

▪ Projektoverblik

▪ Projekt web

▪ Samarbejde med og mellem 
rådgivere og entreprenører

▪ Granskning

▪ Mødereferater

▪ Fejl- og mangel lister

▪ 1. og 5. års eftersyn

▪ Og meget meget mere

▪ … i en platform som jeres 
rådgivere kender



DESKTOP OG MOBIL



PROJEKT- OG LEDELSESOVERBLIK



SKABELONER OG ROLLER



TIDSPLANER

▪ Bygherre (-rådgiver) håndterer 
overordnet tidsplan

▪ Øvrige aktører håndterer egne 
delplaner indenfor rammerne af den 
overordnede tidsplan

▪ Transparens blandt implicerede parter 

▪ Ændringsforslag



MØDERÆKKER

▪ Kort proces fra indkaldelse, til referat 
med opfølgningspunkter til oprettelse 
af ny dagsorden.

▪ Reducer latenstid

▪ Spor åbne mødeopgaver på tværs af 
alle møder



ORGANISER PROJEKTKOMMUNIKATION ET STED

▪ Opret åben korrespondance med 
interne og eksterne brugere.

▪ Upload mail, eller træk og slip fra 
outlook

▪ Projektmail adresse



STRØMLIGNET DOKUMENTHÅNDTERING

Dokumentkontrol

Versionsstyring af
dokumenter

Godkendelse af
dokumenter



STRØMLIGNET DOKUMENTHÅNDTERING

▪ Versionsstyring og sammenligning af 
versioner

▪ Model- og tegningsviewer

▪ Desktop og mobil

▪ Opret opgaver eller tag billeder

▪ Automatisk publicering af tegningssæt

▪ Mulighed for databro 
til rådgivers miljø



FILER, DOKUMENTATION AF OPGAVER

Revit Issue add-in



AKTIVER (BYGNINGSDELE/ASSETS)

▪ Bygningsdele fra modeller og 

▪ Manuelt oprettede

▪ Indhent oplysninger om vedligehold, 
historik 

▪ Referencer på aktiver



OPSUMMERING

1. Vær ambitiøse og stil krav videre til samarbejdspartnere, 

så de kan bidrage til at leve op til jeres målsætninger

2. Stil konkrete krav, der kan opfyldes og facilitér løsninger

3. Vær bevidste om jeres position, som enkelt organisation og som branche



AFRUNDING OG SPØRGSMÅL

NTI
BIDCO

FM
FACILITY

MANAGEMENT

PM
PROJECT

MANAGEMENT

Udbud af alle typer udbud

Opret udbud direkte 
fra NTI FM

Projektweb

Tegnings- og modelarkiv

Fejl- og mangellister m.v.

Grafisk og intuitivt

Anlægsbudgetter og 
budgetversionering

Tjeklister

Opgavestyring

Langtidsplaner

Årsbudgetter

Håndtering af interne 
arbejdsgange
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